










Die meisten unserer besten GRAWE Kundenberater/innen haben sehr unterschiedliche Entwicklungen und Aus-

bildungswege hinter sich. Sie kommen aus handwerklichen, selbständigen und anderen Berufszweigen – man-

che mit, manche ohne Matura oder Studium – aber alle machen einen tollen Job im Dienste unserer Kunden.

Sie alle haben gemeinsam, dass sie einige wichtige persönliche Eigenschaften mitbringen:

•	 Sie sind engagiert, kontaktfreudig und
	 haben Spaß am Umgang mit Menschen.

•	 Sie haben Überzeugungskraft und starke
	 kommunikative Fähigkeiten.

•	 Sie verfügen über ein gewinnendes	Auftreten: 
	 selbstbewusst – optimistisch – serviceorientiert!

•	 Sie sind bereit zu konsequentem,
	 zielorientiertem Arbeiten.

•	 Sie besitzen Ausdauer, Initiative und
	 Beharrlichkeit.

•	 Sie verfügen über überdurchschnittliche
	 Fähigkeiten im Selbst- und Zeit-
	 management.

Ihr Rüstzeug für eine erfolgreiche GRAWE Karriere – 

Ihr Persönlichkeitsprofil



Fundierte Ausbildung – 

Wissen zahlt sich aus

Sei es bei einem beruflichen Neustart oder einem Branchenwechsel, spezifische Vorkenntnisse  sind nicht erfor-

derlich: Für die GRAWE Karriere werden Sie vom ersten Tag an umfassend und systematisch ausgebildet. Wir in-

vestieren sehr viel in die Entwicklung unserer Mitarbeiter und Sie erhalten auch als Branchenneuling eine Top-

Ausbildung zur/zum „geprüften Versicherungsfachfrau/fachmann BÖV“. 

In 18 Monaten werden Sie in Praxis- und Theorieeinheiten optimal auf den Beruf vorbereitet. Ihr individuelles 

Lernprogramm im Rahmen eines strukturierten Ausbildungsplanes, das spezielle Kurse und Seminare umfasst, 

macht Sie fit in den Bereichen Versicherungs-Know-how, Verkauf, und EDV-Tools.

Theorie und Praxis wechseln sich ab: in Fachtrainings und modernen EDV-Selbstlerneinheiten erhalten Sie neben 

Produktwissen und Know-How zu den Themen Vorsorge und Vermögen auch Kenntnisse in der Sozialversiche-

rung und im Steuerecht. Sie trainieren mit erfahrenen Ausbildern Verkauf und Gesprächsführung, Analyse von 

Kundenbedürfnissen und überzeugende Angebotspräsentation.

Weiters lernen Sie  in allen Einzelheiten die modernsten EDV-Technologien kennen, die später Ihren Arbeitsalltag 

bei Kundeninformation und Antragserstellung erheblich erleichtern werden.

Zwischen den Seminaren arbeiten die angehenden GRAWE Kundenberater/innen an ihrem Arbeitsplatz, an dem 

sie ab dem ersten Tag durch ein spezielles Coaching-Programm von Profis begleitet werden. Ihre Partner der 

„ersten Stunde“ sind Ihr Vertriebsführungsteam sowie erfahrene und erfolgreiche Kollegen, die Sie Schritt für 

Schritt mit der neuen Tätigkeit und den regionalen Gegebenheiten vertraut machen. Nach ungefähr 18 Monaten 

werden Sie dann mit der bestandenen Fachprüfung der Bildungsakademie der Österreichischen Versicherungs-

wirtschaft (BÖV) „staatlich anerkannte/r und geprüfte/r Versicherungsfachfrau/fachmann BÖV“. Auch können Sie 

mit Ende des zweiten Dienstjahres, nach Absolvierung eines Vorbereitungskurses, die Lehrabschlussprüfung zur/

zum „Versicherungskauffrau/kaufmann“ ablegen.

Darüber hinaus fördern wir auch weitergehende externe Ausbildungswege, z.B. den Abschluss „akademische/r 

Versicherungskauffrau/kaufmann“ oder der Fachhochschulstudiengänge für Bank- und Versicherungswirtschaft.

Als Leiter/in eines Vertriebsteams können Sie bei Interesse und Talent später auch eine Führungsaufgabe über-

nehmen.

Die GRAWE Akademie sorgt mit ihrem breiten Bildungsangebot stets dafür, dass unsere Kun-

denberater/innen auf dem neuesten Wissensstand bleiben und bietet zudem auch laufend 

Weiterbildungsmöglichkeiten in den Bereichen Verkaufstraining, Selbst- und Zeitmanage-

ment, Persönlichkeitsentwicklung und soziale Kompetenz an.
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Landesverkaufsdirektion Graz & Graz-Umgebung
8010 Graz, Herrengasse 18-20, Tel. 0316/8037-6510
Fax: 0316/8037-1680, E-Mail: service@grawe.at

Landesverkaufsdirektion Steiermark Süd
8010 Graz, Herrengasse 18-20, Tel. 0316/8037-6364
Fax: 0316/8037-1680, E-Mail: service@grawe.at

Landesverkaufsdirektion Steiermark Nord
8940 Liezen, Rathaus-Platz 2, Tel. 03612/222 46-8479
E-Mail: service@grawe.at

Landesdirektion für Wien und Niederösterreich
1011 Wien, Lobkowitzplatz 1, Tel. 01/51547
Fax: 01/51547-67, E-Mail: wien@grawe.at

Landesdirektion für Oberösterreich
4021 Linz, Coulinstraße 1, Tel. 0732/668211
Fax: 0732/668211-52, E-Mail: linz@grawe.at

Landesdirektion für Salzburg
5020 Salzburg, Bergstraße 22-24, Tel. 0662/876755
Fax: 0662/876755-30, E-Mail: salzburg@grawe.at

Landesdirektion für Kärnten und Osttirol
9020 Klagenfurt, Bahnhofstraße 39, Tel. 0463/31102
Fax: 0463/31102-27, E-Mail: klagenfurt@grawe.at

Landesdirektion für Tirol
6010 Innsbruck, Salurnerstraße 15, Tel. 0512/59803
Fax: 0512/59803-30, E-Mail: innsbruck@grawe.at

Landesverkaufsdirektion Vorarlberg
6800 Feldkirch, Rösslepark 1a, Tel. 05522/72356
Fax: 05522/72356-20, E-Mail: feldkirch@grawe.at

Landesverkaufsdirektion Burgenland
7000 Eisenstadt, Neusiedler Straße 35-37, Tel. 02682/62877
Fax: 02682/67978-18, E-Mail: eisenstadt@grawe.at

www.grawe-karriere.at

Starten Sie Ihre GRAWE KARRIERE - JETZT!


